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КАРТА ПАРТНЕРА

Название и тип клиента: 

1. Общая информация

	Город
	

	Телефон
	

	Телефон
	

	E-Mail
	


2. Организационная структура

	Генеральный директор
	

	Коммерческий директор
	

	Закупка
	

	Продажи
	


3. Штатная структура

	Количество сотрудников (всего)
	

	Сотрудников торгового отдела (всего) 

 Из них:
	

	Торговых представителей общего прайса
	

	Сотрудников оптового отдела
	

	Мерчандайзера
	


4. Основные контракты:

	Производитель (наименование/адрес)

	
	

	
	

	
	

	
	


5. Выделенные команды

	Производитель
	Количество торговых представителей
	

	
	
	


6. Клиентская база (торговые точки)

	Собственных торговых точек
	

	Оптовых клиентов (кол-во)
	

	Розничных клиентов (кол-во)
	

	Сотрудников оптового отдела
	

	Сетевых клиентов (кол-во)
	


	7. Основные сетевые клиенты (как клиенты)

Наименование сети
	Торговая точка
	Формат

	
	
	

	
	
	

	
	
	


8. Доли по каналам и объем
	Показатель
	Доля %
	Объем продаж, руб

	ОПТ
	Региональные продажи
	
	

	
	Городские продажи СЕТИ
	
	

	Розница
	Собственная
	
	

	
	Сетевая
	
	

	
	Другая

	
	


9. Складские возможности

	Форма собственности
	Аренда
	Собственность

	Метраж, м2
	
	

	Cтеллаж
	
	Палетта
	


10. Транспорт

	Производитель
	Собственный
	Наемный

	Доля, %
	
	

	Количество, шт
	
	

	Марка
	
	


